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DAY 8

 ＼初期から自分を活かしてお客様に出会う／ ＼初期から自分を活かしてお客様に出会う／

堅実起業を叶える動画講座堅実起業を叶える動画講座自分スタイルで自分スタイルで



〜月３０万円を自然に叶えるための
ロードマップ〜

DAY 8
LESSON

1
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1

ノウハウや仕組みについて

２種類のロードマップ

3 ３０万を目指すヒント



DAY8  Goal

 Start with an outline of topics and identify
highlights.

・起業で月３０万円を自然に叶えるための流れを学ぶ
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ノウハウや仕組みについて1
Know-how and mechanism



特定の人（ペルソナ）に
あなたの想いやサービスに共感してもらうこと
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  ノウハウや仕組み化は
初期は最低限でOK！

「社会全体にとって・・」「働く誰もにとって・・」

１番大切なことは・・

No !



専門家として、想いを伝えることが大切！
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  ノウハウや仕組み化は
いらないけど・・

「資格を取ったから・・」「協会のサービスを売りたくて・・」

□どうしてそのビジネス？
□どうしてそのサービス？
□受けたらどうなれる？
□何故あなたがそれをするの？

No !
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2種類のロードマップ2
Two types of roadmaps



３０万を自然に目指すロードマップ
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  〜初めて起業の場合〜
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ここまで平均６ヶ月〜１年はかかります（個人差はあります）



《例外》３０万を自然に目指すロードマップ
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  〜サービス提供経験者の場合〜
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起業と同時にお申し込みにつながることもある！

あ
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クチコミ・継続のお申し込みにつなげていく▶︎▶︎▶︎
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30万を目指すヒント3
Tips to aim for sales of 300,000 yen



あなたから買う
メリットは？

そのサービスを買う
メリットは？

協会サービスをそのまま売らない！

同じものを、同じ価格でたくさんの方が募集しています。自分が選ばれる理由をクリアにしよう！ 10

  〜 ３０万を目指すヒント　〜1

「資格を取ったので
　募集します！」

「代表の考えが
  素晴らしいんです！」



お申し込み

お問い合わせ

あなたの人柄のわかる発信をする！

ペルソナに直接自分のことを話すつもりで発信しよう！ 11

  〜 ３０万を目指すヒント　〜2

「素敵な人！」
「憧れるな」

「共感できる！」
「私と共通点がある」

「受けるならこの人！」
「会ってみたいな」



リピーター顧客

目の前のお客様を大切にする/信頼関係を築く

目の前のお客様を大切にするとニーズがどんどんわかってくる！
結果、リピーターが増えて集客に終われなくて済み、サービス提供に集中できます。
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  〜 ３０万を目指すヒント　〜3

新規顧客



〜月３０万円を自然に叶えるためのロードマップ〜

DAY8 まとめ

特定の人（ペルソナ）に共感されることに集中する

専門家としての思いや人柄を表現する

ノウハウや仕組み化よりも、目の前のお客様を大切にすること
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DAY8  work

あなたがサービス提供の専門家として、
伝えたい想いは何？

（サービスを受けたらどうなれる？
　〇〇だからおすすめ！入る言葉は？）
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WORK 16 
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